
秀料公司零障碍经营模式招商会约话术

1、 开场白

XX您好，我是XX公司的小X，最近，目前有一种先进的经营模式叫零障碍经营模式您听说过没？听说这个模式还获得了2010年联合国颁发的最佳营销模式奖哦！目前在全国已经有近1000家美容院导入了这种经营模式，只要接触过这种模式的美容院老板对它都非常认可。因为它能真正解决美容院的销售问题和客源问题。凡是导入了这种模式的美容院业绩都提升好几倍，最难得的是业绩提升后能够保持不再下滑。我们xx公司的x总这次到广州率先签下了这种模式的在我们xx省的合作，向我们xx省的美容院导入这种模式，在XX月XX日我们有一场“零障碍经营模式发布会”，特邀请您过来参加，我敢肯定，当你了解了这个模式后同样会很兴奋。

2、 美容院老板问：你能不能告诉我是什么模式呢？

我们这种模式叫零障碍销售模式，它包括零障碍销售、零障碍纳客、零障碍锁客三个主要方面。它具有2打特点：

第一大特点：用这种模式运作美容院不需要增加投入，不需要做活动，不需要专家，做起来很轻松。

第二大特点：它带动的是您美容院所有项目的整体业绩，而不是像传统模式那样只带动某一个项目或产品的销售。

第三大特点：它对美容院的业绩带动和提升是长期的而不是短暂的带动。

零障碍经营模式的中心思想就是要把打9折变成打5折、打3折、打一折、甚至打零折；具体内容您一定要到会场来了解，这个模式的研发人张教授到时候会亲自过来为我们讲解如何操作，您千万不要错过这个机会哦。

三、如果老板一定要知道模式的细节我们可以这样回答

Xx这个模式我一下子很难把它讲明白，但是它一定可以帮我们解决美容院存在的3大难题，我简单给您介绍一下它是如何解决销售难题的好吗？

Xx姐，我给您打个比喻，假如您的美容院附近有大型超市或商场的话，您一定注意到，到超市或商场购物的顾客非常多，而到我们美容院消费的顾客却非常少，这是为什么呢？﹙停顿1秒﹚对，这是因为人们在生活上的需求非常大，假如我们能够把顾客来我们店美容和她们进商场购物联合起来，我们的生意是不是就很好做了呢？
假设您附近的超市或商场愿意和您联合，由您来发行商场的购物卷，这些购物券可以在商场或超市通用，当顾客在美容院消费时您就赠送她们等值的购物券，就是说她们在美容院消费10000元就送她们10000元得商品购物券，每1元购物券在商场或超市消费时都可以当1元人民币使用，这样，顾客就有种在美容院消费不花钱打0折的感觉，因为她们在美容院消费的每1元钱您又还给她1元钱，这一元钱可以用来购买平时就要花钱去购买的生活用品，从而节省了其她们在其它方面的开支话，这是所有顾客都是非常乐意的您说对吗？这样一来，美容院的销售是不是就变得容易多了呢？
  XX姐，说了这么多我知道您可能还有很多地方不明白，还有，用这个模式如何吸纳新客源、如何锁定客人，我都还没有和您谈呢，这个没关系！我们XX月XX日有一场零障碍经营模式的发布会，到时候您一定要来做一个全面的了解。

这次会议您一定要来参加哦！我相信到时候您一定会感谢我这么执着的邀请。XX姐，您参会的事情就这么定了。请您交纳xx元定位费。

4、 最近太忙，开会走不开啊！

XX姐，咱开会的目的是啥?不就是想客户多来些、增加知名度，销售好些。我们这个模式就是针对开会促销的弊端所诞生的。如果平时不用做促销客户都愿意销售您还开会吗？如果你不搞活动，周围地商圈都愿意为您做免费广告您愿意吗？如果您不开会，美容师的业绩都在不断的上涨，您还开会吗？如果不做这些促销的活动，店内的顾客不但没有减少还增加很多，您还开会吗？客户的忠诚度比不做会议的时候更容易接受，您愿意吗？这就是我们会议上要讲的零障碍经营模式，他不是一个牌子的问题，是您美容院未来的操作问题。只占用您一天时间，您以后不在店面都可以轻松收钱，不做促销都有大把客源，如果这样的会议您不参加，那赚钱的机会就真的擦肩而过了。

