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韩伊美      全国会邀约推广简约话术
各代理商、以晨驻地市场人员、当地品牌组：

大家辛苦了！

本月的工作重点就是全国会的邀约，为了帮助大家均能超值的完成邀约任务，特制定该简约邀约话术，请各位熟记背诵，向新老加盟店推广，以助邀约顺利进行！
邀约谈判时的几句“破冰发问”话术：

1. 为什么同样是开美容院，有人月盈利近十万、几十万，而有些人只能赚得一点点基本保证？

2.  为什么同样经营一种产品，有些人在短短的时间内，就能把店做大做强，而有些人缺越做越难？

3. 为什么同样是市场、同样的区域，有人越做越好，顾客越来越多，利润也越来越大，而有些人却连基本的费用都顾不住，苦苦坚持了几个月，最后只能惨淡收场、关门转让！

4. 为什么同样的工作，有些店员工越来越多，而很多人总是不断的招聘、不断的缺人！

5. 为什么你把心都操碎了，而员工却总是不理解？

6. 为什么您已经剩下的利润已经很少了，而顾客还是不相信，不肯买单！

7. 为什么你也经常做促销，得到的怎么总是不理想!反而，越促越不销！

8. 为什么你也开过同样的终端会，怎么没有别人得到的回报大呢？

9. 为什么你一天到晚守在店里，还总是有这样那样的问题，而别的老板却总是那么的清闲，经营却总是有条不紊！

10. 为什么你做消费者的时候，总是那么爽快，而你现在的顾客却总是不能让人满意呢！

11. 为什么同样的产品，别人能做出好的效果，而你的顾客不再回头呢？
12. 为什么你也有同样的项目，而别人能收费高、利润大、顾客群体也越开越大，您的却总是无人问津呢？
以上12个问题，甚至更多的问题，始终是你经营的天敌，也是必须要解决的问题！只要您到了会场，就会不解自破！因为，这不只是以晨公司的“5周年庆典”，而是整个中国行业内所有的优秀经营者的集会，将每一个人的成功之道和经营优势融会贯通，就是你快速通往成功的最好途径！

  让顾客必须到会的“三字经”：

找方法、到会场！   找项目、到会场！  学经验、到会场!   学技巧、到会场！
要运气、到会场！   要财富、到会场！  要名气、到会场！  得大奖、到会场！

得实惠、到会场！   赚大钱、到会场！  快发展、到会场！
邀约话术之6条重点：

1. 所有的参会店家，均可在今后经营中获得丰厚的利润回报和超值的支持，绝对可以获得200％以上的利润；10000元的投资，可回报48120元的纯利润！详见《8喜聚财政策终端店促销执行指导册》。如果没有来参加会议打多少款都不能参加这个政策，代理商做不起这个力度
2. 2008年度，行业内最新的项目、最豪华最奢华的产品、最有卖点最权威的仪器――晶钻能量金·丝蛋白极品系列、冰点－RF光电波能量仪，大力度超值配送到所有的参会店家，只要您来会场，这一切都是你的！具体详见《能量金项目培训资料》！能量金培训四大重点：1、顶级去皱（金丝植入）；2.做一次面膜效果可持续半年；3.价位适中1880眼  2680面市场几万元售价；4.包装奢华
3. 重金聘请的行业权威名师专家、演绎明星、四大天王（刘德华、张学友、郭富城、黎明）、以晨的权威讲师团队以及全国1000家知名美容院的现场交流是一个难得学习机会，不用花钱的绝好“取经”机会！（向同行学习，向专家学习，一个疑难近千千人解惑）
4. 惊喜、超值、超级三重大奖，为你带来绝对的运气、财气、福气、富气！时尚轿车、笔记本电脑等数十万奖品，等您来拿！
5. 世人惊叹、全世界叹为观止的长江三峡四日所有景点（25个景点、漂流、游轮、大坝、奥运公益活动等）豪华旅游，让所有的参会者望而却步，这是只有5周年庆典才能做的回报，你不来真的很可惜！

6. 2008，中国发生着翻天覆地的变化，美丽经济的增长也相当的快！此时是最好的冲刺机会，“超级大赢家”终端会、顶级项目、高额利润，以及我们手把手的传授、一对一的带动，都是帮助走好关键的一步，今年所有的店，都会有大动作，大家都在抢滩市场，竞争显而易见的激烈，如果您放弃此次机会，那么胜利将属于别人！你只需要莅临会场，这一切的一切您都将轻松而得！叹息将是您的对手！
7. 一台仪器可开展近20个项目，含眼部（刮痧、拨筋、光疗、塑形）面部（磨皮、刮痧、拨筋、拉皮去皱、去红血丝、嫩肤去黄、排毒、收缩毛孔，双向导入导出）身体（清肠养胃、丰胸、乳腺疏通、三椎、全身开背、卵巢、肾）
你只需要5800的补货，得到的将是你意想不到的满意！来吧，给我们一个展示真诚的机会，也给你一个快速发展，赚得盆满钵满的机会！不然，这机会都是对手的！

顾客可能拒绝的借口及解疑重点：

1. 门槛高！（门槛其实不高，因为我们的赠送也大，会议议程多、产品结构丰富，5800是最合适的）.

2. 没时间！（虽然牺牲的是几天的时间，换回的却是不可估量的回报、而且5年才一次，机会难得！）。
3. 库存大！（库存大的原因是没有好的销售方法和助销支持，本次盛典就是帮助你解决这些难题的）！

4. 不想去！（你不只是去参会，更主要的是去寻找赚钱的方法和机会，支持大、回报高，已然可见）！

5. 走不开！（这是舍和得的取舍问题，总以为走不开，其实走开几天回来后你会发现更有激情）!

6. 天太热！（三峡是最好的避暑圣地，看看邀请函，再看看这些景点，你是不是已经感觉清凉了呢？）

  顺祝：

      工作愉快、邀约成功！
                                                  广州以晨化妆品有限公司

                                              韩伊美    品牌部
                                                  2008.6.5
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