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1 如何看待教育行业WLAN市场拓展
1.1 看趋势：接入全无线化，新一代Wi-Fi标准确定，千兆11ac产品成主流
基于现有客户所看到的教育行业校园网络的一些变化趋势：
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基于以上5个趋势，重点围绕接入无线化详细展开分析。
· 全无线学习的程度将影响学校的吸引力和竞争力 
全无线校园已经成为大学吸引生源，提升影响力和竞争力的关键，学生可以在学校的任何角落随时接入校园网络进行学习，将成为大学有吸引力的名片。

学校的场景非常复杂，有广阔的校园，有办公楼，宿舍区，教学楼，有体育场馆，自习室，实验室等，需要各种不同类型的无线解决方案进行适配，全场景、全无线的接入方式正成为大学校园建设的标准。

· 接入全无线化，WLAN将成为网改切入利器
[image: image5.png]250

200

150

100

50

186
170

1000Mb(M)

2014

199

FIH f :
+8% ‘ TSI 2%
EESH ‘ B
-50 %
AP 115% f

o
=

I % 18 21 24
.- 1

100Mb(M) AP(M)

2015 2016




从IDC的数据看出，百兆端口交换机（通常用于最后接入用户），呈现快速下降的趋势，下降速度达到-50%；而AP数量呈现非常快的增长，增长率达15%，预计在未来2-3年Wifi将成为最后接入用户的主要手段，最后一公里接入将实现全无线化。

同样，根据目前销售的数据看，WLAN单独销售的比例<10%，主要与交换机联合销售，通过WLAN的带入效应，实现园区交换机的突破。
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随着802.11ac标准2013年12月正式通过，2014年是11ac产品大量铺货的一年；802.11ac Wave 2已于2015年确定，满足未来移动互联网对更大带宽的诉求 。802.11ac产品正在逐渐成为市场主流。无线千兆时代已经到来，并在越来越多的场景中得到应用。 
1.2 看竞争：行业竞争碎片化严重，对品牌无依赖

1) 教育客户对品牌依赖性较弱：教育客户由于其网络属于非生产性网络，更看重技术本身的实现和合理的价格，对于品牌选择没有一定要绑定哪个厂商，如一些985/211大学选择华为，更看重技术及服务

2) 因客户呈碎片化分布，竞争格局也呈碎片化，主要对手仅提供水平解决方案。除锐捷进行一些教育垂直解决方案包装，基本依靠渠道覆盖。同时因竞争格局的碎片化，使得很多中小厂商也有一定生存空间，即使在其他行业里垄断性很强的网络产品也如此。
1.3 看自身：有差异化方案，有全球案例
1) 差异化解决方案：核心100G领先友商（Cisco）半年以上；最全的校园无线场景覆盖能力；优于友商的有线无线一体化部署方案；强大可靠的虚拟化技术（CSS及SVF）；最大应用识别能力的NGFW
2) 多个有影响力的全球成功案例：
国外：纽卡斯尔大学（英国）、土耳其高教教育部（Fatih）、Shaqra大学（沙特）、南十字星大学（澳大利亚）等
国内：高教有清华大学、南开大学、武汉大学、华中科技大学、南京大学等。普教有北京市大兴区、海淀区、昌平区、东城区，上海市浦东区、徐汇区，四川成都市德阳区等教育局。
2 教育行业WLAN市场有哪些主要机会点
基于教育行业的变化，目前能看到三类客户群在WLAN市场领域两大主要机会点：

1) 高教/职教市场网改扩容与校区新建：目前高教校园网已经到了网络更新换代的高峰期，传统友商的核心网络设备已经使用10年以上，功能陈旧，服务跟不上。；

2) 普教市场的智慧云课堂、电子书包新建：随着教育”三通两平台”的投资，在全国中小学建设智慧云课堂或电子书包项目，其中非常重要的一环是对中小学进行WiFi网络的建设。由于多数为教育局统一采购，往往规模非常大，如北京市、上海市、深圳市各区县级教育局，覆盖百所甚至千所中小学，交换机、WiFi需求量XXXX万台以上的规模。
2.1 客户在哪：项目决策链清晰，技术性客户容易接触，样板示范作用明显
1) 客户细分：主要分为高教（985/211、普通高校）、普教（教育机构、中小学）和职教（高职、中职、技校）：
普教由相关部门（大部分为教育部/厅/局）对本地区教育ICT发展和投资方向进行指导，以地市或区县为单位统一采购配发至辖属中小学使用。也有部分地区中小学是自行采购，但会有共同的圈子或渠道相互影响。
2) 客户决策链：
· 高教/职教（985/211、普通高校、高职）：由学校自主投资，主要用于教学手段升级、通讯网络及工具升级、办公系统升级以及管理服务系统升级。一般各学校都有负责运维IT管理部门（少数学校由各院系自主采购，学校的运维管理部门仅负责院系间网络互联）。主要需要影响客户为：CTO/CIO、CFO、主管信息建设的校长、以及网络中心主任等。重点争取对象集中在网络与信息中心主任和主管信息化的副校长，特别是大型高校，很适合High-touch模式，我司容易上手。同时客户对渠道的依赖高，数字营销、协会/联盟等圈子的辐射效应强。
· 普教（教育部等集采部门）：根据国家教育信息化发展战略，教育主管机构主导对中小学ICT基础设施升级改造或电子书包等“三通两平台”工程项目。主要需影响客户为：教育厅/局长、电教馆长、负责信息化建设的相关主管。
· 普教（独立采购的各中小学）：项目零散颗粒较小，建议选取区域TOP教育行业渠道进行产品与解决方案赋能，由渠道覆盖此类项目。
3) 客户特点：
· 看重新技术：教育行业客户对新技术比较看重，如全球第一个100G校园网在海外高校上线；敏捷园区的理念、特性也是在教育客户率先应用（清华大学、南京大学、华中科大西南民大等），校园核心虚拟化（东南大学等）；—— 可以采用新理念、新技术引导客户；
· 价格敏感：特别是非985/211、高职高校，信息化投资受限，因此在追求新技术的同时，对价格又比较敏感，迫切需要有性价比高的解决方案和供应商。
· 样板示范作用极其明显，可复制性强：高校在一个地区通常具有很重要的地位，一所重点高校的成功可以复制到本地其他教育领域，且教育行业的成功可以提升我司在整个政府与公共事业领域的形象与品牌。
2.2 高教/职教：校园网扩容改造及新校区建设
· 客户需求和痛点

近年来，随着数字图书馆、高清视频课件、高清视频公开课等业务的发展，给校园网带来了流量的激增。现网GE汇聚链路和10GE核心链路已经完全不能承载激增的流量，高峰期时经常出现课件下载速度缓慢，师生体验差；例如国内某高校的医学专业全国知名，一张高清的CT片子容量达8G，在校园网内部传递也将消耗大量的带宽。随着高校新一轮网络的改造升级，原有老旧设备年限已到，现网设备的转发能力、ACL表项、MAC地址表项、FIB表项等一些关键网络参数不能满足新业务发展，同时因维保到期续保费用昂贵，客户迫切需要对园区网络进行升级替换以提供更大带宽。
由于在园区内网，流量的瓶颈在汇聚和核心，一些大学建网理念超前，对新技术态度激进，部分客户认为40G技术只是一种过渡技术，他们向往的是100Ｇ技术。对于未来校园网网络带宽升级改造，客户内心希望可以一步到位，建设的网络要能支持未来5~10年业务发展需求。
随着移动教学应用场景不断增加，考虑如何建设全覆盖无线校园也成为客户ICT建设中重要工作之一，当前学生宿舍中无WIFI网络，园区核心网络带宽提升后，客户计划在宿舍建设WIFI无线网络，以供学生用PAD等移动终端在宿舍学习视频课件。高校客户对WIFI网络建设的规格也高出一般企业用户，规划每2个宿舍布放一个AP（每个宿舍两名学生，学生宿舍可容纳学生5000名）。AP布放的密度较高，初步估计整网无线流量将超过500G。业界AC设备的转发能力通常在几十G，500G流量意味着必须要部署多台AC设备，而多台AC设备必将带来管理配置、漫游等方面问题。客户在为后续如何建设一张性能强劲，管理维护还不是很复杂的无线网络而头疼。

关键需求总结

· 大带宽,新技术40G/100G互联；
· 无线网络建设，无线网络转发能力要求高，易维护；
· SDN技术平滑演进；
· 不能超出预算；服务支持到位。
2.2.1 切入武器一：适配校园各种应用场景，覆盖有保证，信号好
	场景
	华为校园无线覆盖方案

	宿舍
	场景特点：房间连续分布，AP安装在走廊放时房间内有盲区，每房间布放一个AP则成本太高。
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华为敏捷分布式Wi-Fi覆盖方案：
在学校宿舍公寓场景，由于存在很多格子形状的房间，传统AP部署在走廊对于入室之后的信号覆盖差的问题一直无法解决。同时大量AP部署带来的管理难度提升、网络优化扩展也是客户最为关心的难题。华为推出的敏捷分布式方案，其颠覆式架构将传统AP一分为二，射频和转发分离。其中，射频模块R240D多种方式部署解决信号入室问题，中心AP最多可对24个射频模块进行供电和管理，实现高质量覆盖。这样带来四大好处：第一，射频单元节约30%处理能力从而带动多用户性能提升20%；第二，中心AP具备一定防火墙功能，实现安全节流提升本地防护能力；第三，网络扩容除了增加射频单元，还可通过POE交换机将射频数量从24个扩展到48个；第四，射频单元支持蓝牙、RFID、Zigbee接口可实现多种接入一套运维。
· 信号覆盖无死角，每房间一个远端射频模块，无需穿墙；
· 成本经济，远端射频模块成本比AP低且无需license，每个中心AP支持最大24个远端射频模块，通过交换机扩展最大可支持48个远端射频模块；
· 部署简单，中心AP部署在弱电机房内，通过网线连接远端射频模块，无需布放射频馈线，远端射频模块可灵活支持面板式、吸顶和壁挂安装。
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产品选型：中心AP9430DN-24，远端模块R240D。
卖点总结：面对校园宿舍多房间场景，华为敏捷分布式方案“一举四得”。

	学术报告厅、大礼堂/场馆
	场景特点：校园高密场景，用户容量数百人至数千人
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华为室内高密Wi-Fi方案：
在学校报告厅、室内体育场馆等环境，我们经常能遇到有信号却连不上网的情况，这很有可能是因为当接入人数过多时，用户的数量和位置不确定导致的。因此，作为校园无线网络的建设者们，最关心的就是如何让成千上万师生用户同时在线。华为三大创新手段帮助客户解决高密接入难题。首先是创新的双5GAP8130DN，单个AP的两个射频可以同时工作在5G频段，不但降低干扰，同时性能还能增强到2.6Gbps。其次，专门为场馆定制的小角度定向天线可以让信号覆盖更精准，不会造成信号过覆盖现象。第三，针对室内高密环境，华为推出了业界首个内置定向天线的AP4050DN-HD，通过缝隙耦合天线技术，降低了30%的干扰，提升20%多用户接入性能。
　　同时，针对高密场景，华为还有两项强大的能力：第一是专业的网规网优能力；第二是有线、无线、安全、管理一体化解决方案，为客户打造一张结构清晰、稳定可靠、运维简单的高品质网络。

· 独特高密加速技术，提升多用户性能，人多不再是问题；
· 15°窄波瓣定向天线，解决大礼堂/场馆吊顶安装信号干扰严重难题， 场馆专用覆盖方案设计，支持数万人同时接入；
· 双5G高密覆盖，2.4G与5G射频灵活切换，一台顶两台5G AP，高并发下，设备利用率高，高密场馆用户并发率提升20%；
· 内置定向天线室内AP，业界首次使用30°窄波瓣可切定向天线，有效控制单AP的覆盖区域并减小干扰，提高200%覆盖用户密度，同时大大节省空间和客户成本。
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



产品选型：AP8130DN/AP8030，AP7030DE（高性能室内11ac AP），AP5030DN-HD
卖点总结：面对校园高密场景，华为“三大创新手段+两大强项能力”可提升40%接入性能，减少一半以上交付时间。

	办公室
	场景特点：空间不大，用户数数十人，兼顾容量和成本
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华为敏捷分布Wi-Fi和面板式AP覆盖方案：
· 敏捷分布Wi-Fi覆盖，适用于连续分布的教室。
· 面板式AP，嵌墙安装，成本经济，适用于小型办公室；
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



产品选型：AP2030DN（802.11ac面板式AP），AP9430DN-24+R240
卖点总结：快速完成无线布放，不破坏房间环境设计，支持有线口ByPass功能，无线模块异常后，有线口通信不受影响 

	教室、自习室
	场景特点：自习室人员集中，接入人数50-300人，性能要求高 。
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华为室内三射频Wi-Fi方案：
在校园自习室，学生相对集中，除了利用不用类型的无线接入设备进行高速访问教学资源之外。同时为了配合实现学校教育教学的辅助管理，诸如自习室电子签到等应用的展开，室内无线定位逐步演变为一个钢需。然而为了保障定位效果，需要规划一个射频专门用于定位，如果单独部署一套无线系统又对成本产生了压力。华为针对该场景推出三射频的AP4030TN，两个射频用于用户上网，第三个射频专门用于定位，在不影响性能的情况下，实现了定位时长缩短到1s。同时，华为专用的PAIRS定位算法让定位精度从业界的3~5m降低到2~3m。
· 三射频中支持2个射频2.4G/5G可切换，切换模式多样，可适应不同应用场景，友商均不支持 
· 支持USB端口，可扩展存储等业务 
· 支持11ac，整机速率≥2.60Gbps，2*2MIMO。 
产品选型：AP4030TN
卖点总结：专有PAIRS定位算法提升定位精度到2~3m ，2.4G+5.2G+5.8G，覆盖所有无线频道终端，两个2.4G/5G可调射频，满足多场景要求。S

	室外操场、
校园园区
	场景特点：有线布线困难，部分站点没有有线资源。
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华为双5G射频+Mesh组网覆盖方案：
· 双5G射频技术，2.4GHz和5GHz灵活切换，作中继节点时设备节约50%；
· 室外双向独立5GHz中继，降低设备成本：高性能室外5GHz无线桥接组网可以解决传统有线接入方式布线难、成本高的难题，双5GHz射频有效降低中继节点数量，节约用户投资。
· 双MPP Mesh组网，解决传统单MPP节点故障瓶颈，提高网络可靠性和容量。

[image: image19]
产品选型：AP8130DN
卖点总结：首创双5G技术，中继点设备成本降低50%
小角度天线精细化覆盖降干扰：针对AP需要部署在高吊顶场景如大型场馆、大型会议中心，创新性采用15°窄波瓣小角度天线提供精细化覆盖，控制有效覆盖范围，降低AP之间射频干扰，满足海量用户的并发接入需求。
创新高密技术提升多用户接入体验：通过优化多用户接入场景的终端接入机制、优化射频资源调度、VLAN Pool等技术，提升空口效率和传输效率，均衡设备和信道利用率，提升用户的接入和漫游体验。
专业网规工具和服务解决设备部署难题：依靠专业网规工具和原厂网售前/售后网规服务，最大化提升网络质量，保障网络可用性。


2.2.2 切入武器二：有线无线虚拟融合（SVF) 创新管理
有线无线深度融合：有线无线流量统一转发，性能无瓶颈，且无需额外购买AC设备，节省客户投资；虚拟化大量有线无线设备简化管理，降低管理成本。
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2.2.3 切入武器三：智能业务和用户控制，接入控制策略随需而动
业务随行：以业务、用户和体验为中心，用全局用户组（UCL）替代VLAN/ACL/IP实现策略控制，策略及网络资源随用户而“行”，即使终端和资源在网络中移动，策略和体验在全网一致。
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2.2.4 切入武器四：： WLAN全生命周期管理，无线网络质量可视化
2.2.5 竞争对标总结： 

目前仅我司做到了全场景802.11ac AP（友商无室内高密AP）。同时Native AC、SVF使有线无线可一体化部署，可部署性优于友商。具体竞争优势如下表：
	场景和客户需求
	锐捷方案
	Aruba方案
	H3C方案
	华为方案及优势

	全场景覆盖（宿舍/教室/礼堂/室外）
	室内放装AP+室外AP+面板+室分+智分+ 
	室内放装AP+面板AP（仅北美）+室外AP
	智分X-Share+面板+放装AP+室外AP
	放装+面板+敏分+智分+室外
1. 全球首创室内高密AP
2. 敏捷分布方案打差异化

	有线无线融合，简化管理
	大容量盒式AC WS6800系列及 大容量插卡式，不支持AP虚拟化
	有线侧与Juniper合作
	大容量插卡AC
	随板AC+大容量插卡ACU2.0
1. 有线深度深度融合
2. SVF简化管理

	客户视角故障定位
	诊断逻辑分散，没有一键式诊断输出
	只有PING/TRACE简单诊断
	只有PING/TRACE简单诊断
	支持基于场景的一键式故障诊断 

	主备AC配置同步
	依赖网管包装，扩展性差
	支持
	目前版本不支持
	支持


2.3 普教： “电子书包”带来的网络新建机会点
2.3.1 “电子书包”解读
电子书包意即利用信息化设备进行教学的便携式终端，国内外均有对该类设备的教育功能进行研究。目前在全国很多区域，随着”三通两平台”建设的推进，陆续出现了大的机会点（深圳龙岗智慧教育）。
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电子书包作为“三通”中末端向最终使用者提供资源共享的通道，其通信承载通常是通过无线网络来进行，所以要建设电子书包项目，势必要建设无线电子课堂（或称智慧云课堂），这就必然会带来Wifi无线网络的建设。

电子书包项目通常分成几个部分，有PAD终端、网络，以及应用软件等，下面主要针对网络场景来重点讲述华为提供的解决方案。
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2.3.2 华为解决方案

客户需求：
· PAD教学，需提供高质量、稳定的网络使用体验，如：高密部署、实时课堂内容同步等
· 简单易用的认证以及管控 
· 无需本地IT人员，易开局，易维护
华为方案：
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方案优势：
· 集中AC管理，远程维护: 板卡大容量（2000AP管理）;交换机auto configuration;WLAN远程抓包，本地IT零维护
· 交换机+AP 耦合优势：SVF，统一网管，自动拓扑
· 高密性能测试，内置bonjour gateway
· 云AC方案拓展，可测试
· 2.4G+5.2G+5.8G，覆盖所有无线频道终端 
· 单AP100+用户并发使用，较普通AP接入用户数提升30%
· 两个2.4G/5G可调射频，满足各种场景要求 
2.3.3 竞争对标总结： 

	场景和客户需求
	锐捷方案
	Aruba方案
	H3C方案
	华为方案及优势

	全场景覆盖（宿舍/教室/礼堂/室外）
	室内放装AP+室外AP+面板+室分+智分+ 
	室内放装AP+面板AP（仅北美）+室外AP
	智分X-Share+面板+放装AP+室外AP
	放装+面板+敏分+智分+室外
1. 全球首创室内高密AP
2. 敏捷分布方案打差异化

	有线无线融合，简化管理
	大容量盒式AC WS6800系列及 大容量插卡式，不支持AP虚拟化
	有线侧与Juniper合作
	大容量插卡AC
	随板AC+大容量插卡ACU2.0
1. 有线深度深度融合
2. SVF简化管理

	客户视角故障定位
	诊断逻辑分散，没有一键式诊断输出
	只有PING/TRACE简单诊断
	只有PING/TRACE简单诊断
	支持基于场景的一键式故障诊断 

	主备AC配置同步
	依赖网管包装，扩展性差
	支持
	目前版本不支持
	支持


3 教育行业WLAN解决方案怎么卖
教育市场是典型的商业市场，区域拓展遵循企业市场的经典打法：“打下一个山头，照亮一片行业，赢得一批渠道”。
3.1 总体销售策略
结合不同场景特点，总体销售策略如下:
· 拓展策略：NA客户以High touch为主，并选择专业合作伙伴，小型项目以渠道拓展为主，华为提供技术支撑。
	区域类型
	拓展策略

	已突破区域
（清华大学、南开大学、南京大学、武汉大学、华中科大）
	1. 样板点营销：组织参与行业峰会/CXO论坛，进圈子
2. 本地合作伙伴和渠道培养，借助渠道力量增加pipeline

3. 目标客户从高教延伸到职教，最大化高密品牌价值

	未突破区域
	1. 筛选NA：本区域内TOP高校1~2所
2. 华为High touch突破本区域NA，本区域内建立可参观样板点
3. 挖掘本地教育行业TOP渠道，培养渠道专业能力


· 生态环境完善和渠道拓展策略：相比交换机、路由器等数通产品，WLAN产品及市场有一些自身的差异化特点：无线信号传播环境多样，需要现场工勘辅助方案设计；项目颗粒度小而多；客户需求是场景化解决方案而不是盒子。在High touch模式下华为覆盖的市场机会点非常有限，尤其在地市商业市场本地渠道建设已经成为WLAN业务发展的晴雨表，建议通过以下措施培养和提升本地渠道能力：
1.
挖掘教育行业TOP渠道：教育行业WLAN项目拓展需要有一定的无线领域经验，但目前华为很多渠道并不具备这项技能储备，重点winback 2~3家其它主流WLAN厂商的渠道对理解本地市场具有战略价值。
2.
教育行业TOP渠道赋能：结合机关渠道集中赋能和机关行销/研发现场支撑的方式提升其 WLAN售前拓展及售后交付技能，同时在大项目拓展合作中重视技能导入。
3. 
联合解决方案伙伴：一方面通过需求反馈推动产品线完善和提升垂直行业解决方案竞争力，另一方面通过教育行业合作伙伴集成华为产品或打造联合解决方案，快速响应和匹配本地市场需求，全面提升解决方案竞争力，合作对象包括技术伙伴（软件、硬件、垂直解决方案、互联互通）、服务伙伴（管理服务、系统集成、内容）和咨询伙伴。
· 解决方案策略：华为除了提供全面的多场景有线&无线网络解决方案，还通过专业网规与网优，保障“ 三分靠产品 七分靠规划与优化”的无线应用效果体验，移动应用和软件以本地化专业ISV被集成为主，专业渠道负责工程交付。
3.2 解决方案策略
高教/职教拓展策略小结
· 网改扩容：未来3-5年，不少大学将陆续进入网络替换期，通常大学签订合同基本都是一签3年或5年，如果丧失机会，又需要再等3-5年，建议区域一线要对当地的大学进行一个详细的扫描，看看哪些大学网络到期要替换，作为重点要突破的大学山头项目，务必要抓住校园网改的契机；
· 差异化：
· 利用WLAN产品在业界树立的高密品牌，引导客户重视校园的多个高密场景，如校园的各种场馆、礼堂、阶梯教室等都属于高密场景，而华为的多种产品能够很好的适配校园内多场景覆盖；
· 通过敏捷特性来引导，特别是有线无线一体化管理（西南民族大学），业务随行，iPCA(清华大学校园监控网)等；
· 利用与友商产品的时间差，策动100G校园升级计划，加速带宽升级；特别针对985/211大学，利用海外高校样板效应，引导客户直接从10G升级到100G，即使现在不升级，也要让客户把支持100G能力或案例写入标书；
普教拓展策略小结
· 聚焦地市或区县的市场，“深抓“三通两平台”涉及的“三通”项目机会点，通常能够产生重大的项目机会点； 
· 解决方案侧，通常标准化设备居多，面临强竞争时，可联系教育行业ISV引导为客户提供全面的解决方案并做好快速响应及服务；

· 利用北京、上海、深圳、成都教育局项目建立起的影响力和样板效应，带动普教项目持续挖掘；
华为提供网络解决方案和网规服务，移动应用和软件以本地化专业ISV被集成为主，专业渠道负责工程交付。
3.3 样板点及精品案例资源

	样板点
	交付状态
	参观备注

	南开大学
	已交付
	计划拍摄精品案例视频

	武汉大学
	已交付
	计划拍摄精品案例视频

	清华大学
	交付中
	平安校园安防网（敏捷网络）目前已交付可参观，宿舍区无线还在交付中。

	香港中文大学深圳校区
	已交付
	EBG级样板点（可参观）

	西南民族大学
	已交付
	敏捷网络（可参观）

	华中科技大学
	交付中
	无线还在交付中

	南京大学
	交付中
	还未完全交付完毕，可点对点沟通是否接受对外参观

	云南大学
	交付中
	一期已采购还在交付中，二期还将扩容采购。


3.4 主力销售产品
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以WLAN产品为主并辐射和带动IP和IT产品的销售，包括交换机、路由器、防火墙、Controller、网管eSight等。
	方案组件
	产品簇
	推荐销售产品

	网络
	WLAN
	AP：室外AP8130DN/8030DN，室内AP4030DN/ AP5030DN/7030DE
AC：大型场馆ACU2.0，小型场馆AC6605/随板AC

	
	交换机
	核心交换机S12700/S9700/S7700

	
	接入交换机
	S5700/S5720，支持POE供电

	
	路由器
	NE40E/NE20E/ AR3200/2200

	
	防火墙
	USG6600系列

	
	认证网关
	S12700系列交换机优先，或使用ME60系列BRAS

	
	网管
	eSight

	增值业务应用
	认证计费
	合作产品（推荐销售模式）：深澜、城市热点、安朗
自研产品：Controller（只有认证功能，无计费功能）

	
	无线定位
	合作产品（推荐销售模式）：
Uradio优频（国内厂商）：Wi-Fi终端定位，Tag定位
RTMAP智慧图（国内厂商）：Wi-Fi终端定位
自研产品：eSight

	
	移动APP
	客户自己或ISV提供


3.5 营销资料支持
	类型
	资料名称
	负责人
	状态

	销售指导书
	《教育行业解决方案之无线校园销售指导书V1.0》

《华为无线校园网络解决方案V3.5》

《华为普教无线WLAN解决方案V1.0》
	种法微
	初稿输出

	主打胶片
	《华为无线校园网络解决方案V3.7》
	王小勇
	刷新稿输出

	
	《华为普教无线WLAN解决方案V1.1》
	谭金利
	刷新稿输出

	网络方案设计规划设备安装配置指导
	教育行业无线校园WLAN专题(高教+职教)
	产品线
	终稿已输出


WSS平台
4 求助资源
教育行业WLAN专项行动组成员清单：
	部门
	负责人

	市场拓展团队
	教育医疗系统部
	系统部解决方案Leader：张佳伟/00302462

系统部数通Leader：刘兵/00209714

	
	数通产品部
	WLAN行销代表：徐正乔/00201745
教育行业解决方案：种法微/90005528

	
	MO项目拓展支持
	MO Leader：黎哲/ 00276255 

MO（高教）：王小勇/00335440
MO（普教）：谭金利/00285709
MO（职教）：李彦/00196057

	研发支持团队
	WLAN PDT经理：付洁/00147163 
WLAN开发代表：王进峰/00234759

WLAN产品管理：夏洪波/00231978

WLAN SE：吉永俊/00131670
WLAN教育拓展：程志远/00171550
WLAN对外测试：魏小亮/00192265

售前网规&服务：袁向卫/00204402

	高端专家资源
	BG CTO Office：徐露/00351056
WLAN SE：金涛/00147093

MO专家团：沈晓川/00179754
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