
招商政策及流程
加盟优势：

一、系出名门，源远流长 /  Famous craft  long history
“梦回唐朝”传承了悠久的布鞋历史文化，相对于其它品牌拥有更加亲和、自豪的品牌认同感。多年来的市场信誉度、质量信誉度的积累，让北京汉唐鞋业有限公司和“梦回唐朝”布鞋赢得了消费者一致的好口碑，这也是“梦回唐朝”品牌源源不断的生命力源泉所在；

二、天然面料，安全环保  /  Natural fabrics, safe environmental protection
棉、麻、丝、绸、缎，这些都是“梦回唐朝”布鞋面料的选择，这些面料天然全是天然环保的产品，是中国传统布鞋的传统用料。北京汉唐鞋业秉承传统布鞋的选料标准，用现代工艺、市场潮流工艺对传统进行了完美的演绎和升华；

三、关爱双足，保健养生  /  Love feet, health care keeping in good health
时尚美观的布鞋的风行让人们的双脚彻底摆脱了皮鞋和旅游鞋的束缚，现代养生理念的深入人心使得人们对布鞋的关注度越来越高。而布鞋舒适、柔软、透气的特性也是产品的最大卖点之一。

四、时尚潮流，品种丰富  /  Fashion trends, is rich in varieties
传统布鞋给人的感觉就是老、旧、土，而“梦回唐朝”新工艺布鞋自诞生之日起就一直以时尚、舒适、美观大方引领着中国布鞋市场的发展潮流，孔雀鞋、AB版等时尚潮流的设计在布鞋上演绎的淋漓尽致，国际化的设计师团队让我公司的布鞋一直立于布鞋潮流的潮头位置，而国际化的设计理念和中国传统布鞋文化完美融合于“梦回唐朝”的每一款产品之中；

五、档次清晰 搭配合理  /   Grade of clear reasonable collocation
北京汉唐鞋业始终遵循市场规律，对产品的结构进行了合理的搭配，从中低档到高端手工产品应有尽有，价格从20余元到300余元不等，从而让每个消费者都能买到自己称心满意的商品；

六、自主设计 独树一帜  /  Independent design of its own
我们一直坚持独立自主的设计，坚决不让产品淹没在市场大流之中。每一款产品都有设计师独特的设计思想和理念灌注其中，正是这样长久的坚持使“梦回唐朝”的产品如美人般独立于业内，产品长时间来一直被模仿却从未被超越。这就使得产品能够迎合每一个不同审美习惯的消费者；

七、诚信经营  全心服务  /  The good faith management service, with all my heart
从第一家加盟店开始，北京汉唐鞋业就始终把诚信经营全心服务顾客作为经营发展的理念而熟捻于心并全力贯彻在每一项服务之中。10余年来，我们做到了加盟商的零退出和加盟店的零消亡，这样的业绩让加盟商和消费者交口称赞。这与我们诚信对待每一个加盟商、每一名消费者，质量和服务都力求完美是密不可分的；

八、连锁经营  共同成长  /  Chain business grow together
完整的模式，无微不至的服务，完美的产品，卓越的团队，强大的品牌支撑力，使得“梦回唐朝”品牌不断走向强大，使得每一个加盟商得到了丰厚的回报。迄今，北京汉唐鞋业有限公司已经拥有2000余家的直营店和加盟店，每一个加盟商都是“梦回唐朝”的主人，他们为梦回唐朝的发展做出了贡献，同时也实现了自身的个人价值。

九大支持 /  Nine big support

一、店面选址支持  /  Store location support
开好一个加盟店最重要的可以说就是选址，选择好的店面可以说等于成功了一半。对于新进想加盟的客户而言，可能没有足够的经验去支持店面的选址。公司总部有专业的开业选址专业人才，拥有2000余家加盟店选址的丰富经验，帮助有意向的加盟商在所处区域进行选址，针对所在区域的商圈、人流量、消费水平、消费结构、竞争对手位置等因素综合予以评估，找出最佳的位置，指导加盟商快速走上经营的正规；

二、退换货支持  /  Returning support
针对经营中可能出现的和质量问题产品，公司保证无条件的予以调换货，同时，公司根据市场的变化而采取的活动产品也可以进行调换货的支持。让每个加盟商都能够放心地经营；

3、 特别资金支持  /  Special funds to support

    对于不同阶段的加盟商，公司制定了加盟商特别资金扶持计划，提供一批资金帮助加盟商进行促销、赠品赠送等，让每个加盟商都能够良好的经营；鼓励创业

四、物流配送支持  /  Logistics support
北京汉唐鞋业拥有现代化的仓储物流配送中心，与多家的专业物流企业签订了战略合作协议，保证了加盟商能够第一时间拿到商品；

五、装潢设计支持  /   Decoration design support
公司拥有专业的设计人员，对新进加盟商提供的门店平面图进行专业的装修设计和指导，让加盟商不再为装修设计而苦恼；到店装修

六、店员培训支持   /    The clerk training support
好的导购可以直接的提升店面的销售额，而一个好的导购需要有充足的培训和实践经验的积累，对于加盟商而言，这点是难以做到的。我们有10余年门店销售经验的专业人才负责对新进加盟商和已有加盟商店员的销售培训工作，培训生动形象，贴合实际，对每个区域的独特交流习惯和消费者心理进行针对性的指导；

七、广告宣传支持  /   Promotional advertising support
节假日是销售的高峰期，如何利用好假期对营业额进行进一步的提升是一个重要的问题。公司总部对每个节日都会提前准备促销计划，准备促销物品，用宣传海报、媒体宣传等广告形式对加盟商的促销活动进行统一的支持，让每一个门店抓住黄金消费期而提升销售额；

八、安全运营支持  /  Safe operation support
日常经营是一个复杂的过程，针对运营中出现的不同的问题，公司总部有专职的部门和人员对加盟商所遇到的经营问题进行及时有效的解决，为加盟商解决后顾之忧；诊断

九、营销促销支持  /  Marketing planning support
每一个加盟店都有自己独特的地域、人文环境，因此不可能用一套经营策略去指导每一个加盟店的经营。自加盟伊始起，公司总部的运营部门对每个单店的实际情况进行调查了解，查询存在的具体问题，针对性的对加盟店的经营管理人员提供营销方案，并跟踪指导实践。

六项承诺
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七大优势  /  Seven advantages
一、品牌优势：Brand Avantage
   “梦回唐朝”系出名门，制鞋泰斗霍霖后人入驻汉唐鞋业，为“梦回唐朝”注入了深厚的布鞋文化理念。相对于“福”字、“胜”字品牌而言，“梦回唐朝”更能唤起国人强烈的民族自豪感，这就是“梦回唐朝”的品牌魅力，具有其它品牌不可比拟的优势；

二、工艺优势： Technology advantage
   “梦回唐朝”将秉承的传统布鞋制作工艺，与现代时尚元素进行完美的融合，凭借近20年的制鞋经验，系列产品工艺优美，制作精良，老字号后人的加盟，让传统布鞋制作工艺在汉唐鞋业发扬光大！工艺严格，讲究手法，每道工序都有严格的标准，讲究尺寸、手法、力度，要求干净、准确、利落，严格要求工人的制作标准甚至深入了工人的每个动作当中。正是依托着精良的工艺和严格的质量要求，“梦回唐朝”布鞋工艺在同行业中首屈一指；

三、投资优势： Investment advantage

北京汉唐鞋业有限公司为每个资金层面上的投资者都量身定做了投资策略，最低只需要1.98万就可以起步投资。投资项目种类丰富，项目投资相对容易，另有超值的配送，进货返利等经营支持，让创业投资更加轻松！

四、市场优势：Market advantage

布鞋行业现今拥有3000亿的大市场，而且每天以30%的速度在递增。“梦回唐朝”起步早，在布鞋行业里已经拥有了绝对的市场份额，品牌知名度、品牌认知度都处在同行业的前列。如此巨大的市场更适合创业者和我们一起共同开拓；

五、利润优势：Profit advantage

    许多传统的行业已经进入了微利时代，众多的民间资本开始寻找高利润的投资行业。而布鞋行业的高达100%的利润回报率让无数投资者趋之若鹜。“梦回唐朝”品牌布鞋凭借自身的生产实力、国际化的生产流程和严格的质量管理体系，严格控制了生产成本，从而为投资加盟者提供了广阔的利润空间，确保加盟商的盈利；

六、经营优势：Business advantage

15年的品牌加盟运作，北京汉唐鞋业积累了大量的经验，在加盟合作、运营销售上积累了大量的专业人才，并且在同行业中率先引入了国际化的连锁经营管理模式并成功的消化吸收。可靠的团队、丰富的经验、先进的模式让“梦回唐朝”成为了最值得信赖和依托的布鞋行业品牌；

七、宣传优势：Propaganda advantage

“梦回唐朝”品牌在国内国外取得的非凡业绩，成为了国内国外各家媒体竞相追逐的报道对象，公司也抓住这一宣传契机，不断地加大广告投放力度，从中央级到地方性媒体、从影视媒体到平面媒体，都有对“梦回唐朝”的热烈报道。在同行业中，“梦回唐朝”的知名度始终名列前茅。

十层风险净化 /  Ten risk purification

 经过近20年的不断发展，北京汉唐鞋业有限公司总结出了一套成功的加盟连锁经验，对于每个投资者而言，这种经验的复制和个体化订制，有效地规避了加盟商的投资风险，将加盟商的资金风险降到了最低限度。

1、 选择风险净化 /  Purifying selection risk
10余年的加盟连锁经验，让汉唐鞋业在加盟连锁的国际化、标准化、个性化的层面上完成了完善的体系，强大的设计生产能力，完善的投资指导，尽职尽责的售后服务，让加盟“梦回唐朝”成为了一项值得完全信赖的投资选择；

2、 选址风险净化 /  Location risk purification
总部开展加盟连锁以来，已经成功发展了2000余家加盟连锁店，真正在业界做到了加盟店零消亡、加盟商零退出。原因就在于总部拥有强大的人才和选址经验的储备，帮助每一个投资意向者找到了合适的店面，让客户从一开始就迈向成功，不用再为选址而发愁；

三、开业风险净化 /  Business risk purification
汉唐鞋业在业内首创了整店输出模式，从开业之前的策划、装修、适销产品的选择，到开店期间的货品陈列、开业流程，再到开业之后的后续服务和货品的跟进，都有专业的人才为客户量身打造，让每一个加盟商解除开业的繁琐；

四、客户流失风险净化 /  Risk of loss of customer purification
强大的品牌知名度和认知度，完美的产品设计，顺应市场的产品结构搭配，丰富的市场营销经验和手段，让进入专卖店的每一名顾客都能够选购到称心如意的商品，将客户流失的风险降到最低；

五、管理风险净化  /   Managing risk purification
的专卖店员工培训体系，多年的加盟店管理经验，完善的管理规章制度流程，让投资者不再为管理经验的缺乏而苦恼，彻底规避因管理不当带来的损失；

六、决策风险净化  /   Decision-making risk purification

    公司拥有完善的信息采集系统，对于货品销售统计、缺货自动报警、客户经营问题综合采集、物流数据统计能够及时地进行信息采集、分析，并根据这些信息进行及时地调整经营策略，让加盟商的决策风险降到最低；

七、资金风险净化   /   Funding risk purification
每一笔投资都是对北京汉唐鞋业和“梦回唐朝”品牌的信任，公司善待每一笔投资，通过完善的服务、科学的决策、专业的团队，让每一个投资者对投入资金拥有充足的信心；

八、退出风险净化  /   risk of Exiting purification
虽然没有一家加盟商退出“梦回唐朝”的大家庭，但是，本着对每一个投资者负责的态度，我们制定了一系列的风险退出计划，对于特殊情况无法继续经营的加盟店我们可以实施转让、收购、联合经营等计划，将投资风险降到最低程度；

九、盈利风险净化  /   Profit risk purification
投资者最担心的就是投资项目不能够实现盈利，让投资失败而血本无归。“梦回唐朝”品牌布鞋完善的产品体系，精良的服务，个性化的营销方案，准确的市场定位，超高的利润回报率，加之布鞋市场的火热上升趋势，将投资者拥有充足的盈利空间；

十、经营扩大风险净化  /  Expand the operating risk purification

一个好的投资项目除了具备好的市场、好的盈利之外，还应该拥有强大的规模化发展空间。北京汉唐鞋业希望每一个加盟商都能够在良好经营的基础上更进一步，因此公司为每一个加盟商制定了一整套扩大化经营策略，包括对于加盟商开新店、吸引投资等予以大力的扶持，让每一个加盟商在“梦回唐朝”都能获得超值的回报。

五大统一
①统一形象：全球营销网络卖场VI、随季终端广告做到形象统一。

②统一管理：制定《梦回唐朝专卖店管理规则》，对全国网络的店务操作、员工培训、货品调配等统一管理。

③统一价格：全国范围的梦回唐朝布鞋实行统一价格，取信于顾客。

④统一物流：成立物流管理部，并在成都、福建、温州、广州设立四大物流配送基地，对全国专卖店的物流需求及时了解、合理调配。

⑤统一文化：对全国营销人员进行统一的文化灌输，让他们弘扬梦回唐朝精神，牢记抬起头诚信做人，埋下头认真做事的工作格言，发扬严谨、务实、协作、高效的工作作风，服务好每一位顾客。

市场分析
利润分析


[image: image2.emf]    为加盟商对于具体投资风险评估，根据目前梦回唐朝 1200 多家加盟店的成功经验，例 举  20 平米店面（门面宽 4 米，进深 5 米）的具体投资回报分析。         项目  详细内容  投资费 用  说   明   加盟金      0 元  免收加盟金   保证金  0 元  免收保证金   店面投资  4 万元  整店输出（含装修费用）   品牌使用 服务费  5000 元  公司为确保双方合作实现双赢收取。加盟商确保统一形象、不违规运作、进行专卖经营。 公司保证区域保护、售后服务、年终返利。此费用在解除合同同时返还。   店面杂费  0 元  公司免费提供 除产品以外的开业用品（鞋托、海报、小票、会员卡等）   前期投 资  合计费用  45000 元   房租  30 00 元   员工工资  1 2 00 元  按照目前县级市导购工资平均值   其他杂费  500 元  水电杂费   月经营 费用  合计费用  4700 元   月销售  2000 元 / 天 ×30 天   = 60 000 元  目前就县级城市商业街区客流量每天 1000 人次计算，按照进店率二八法则，进店人数为 200 人，购买人数为 40 人。按照每人购买最低价 50 元产品，每天流水为 2000 元。   月毛利  60 000 元 ×50%   = 30 000 元    公司产品实现 3 .5 折供货，开业进行定价 8 折优惠，利润为 50% 。合作店面可按照店面的 具体位置和消费能力在价格上进行 15% 左右的浮动调整。   月纯利  30 000 元－ 4700 元   = 25300 元  月毛利减除月经营费用   资金回收 周期  2 个月左右   利润  年收益  按照旺季为 8 个月计算 25300 元 *8=202400 元   备注  综上利润仅供参考，有意向合作者可申报自己具体店面位置、店面具体布局，由公司运营部同事帮助您合理分

小微投资

[image: image3.emf]          公司对小微投资者的扶持政策（店面位置考核为非商业街区、个人进行店面管理、店面 客流量每日为 300 人次）。         项目  详细内容  投资费 用  说   明   加盟金      0 元  免收加盟金   保证金  0 元  免收保证金   店面投资  2 万元  公司提供全国统一供货价产品   品牌使用 服务费  2000 元  公司为确保双方合作实现双赢收取。加盟商确保统一形象、不违规运作、进行产品销售。 公司保证区域保护、售后服务、不参与年终返利。此费用在解除合同同时返还。   店面杂费  0 元  公司免费提供除产品以外的开业用品 （鞋托、海报、小票、会员卡等）   前期投 资  合计费用  22000 元   房租  15 00 元   其他杂费  2 00 元  水电杂费   月经营 费用  合计费用  1700 元   月销售  600 元 / 天 ×30 天   = 1800 0 元  按照店面位置客流量每天 300 人次计算，按照进店率二八法则，进店人数为 60 人，购买人 数为 12 人。按照每人购买最低价 50 元产品，每天流水为 600 元。   月毛利  18 000 元 ×50%   = 9 000 元    公司产品实现 3.5 折供货，开业进行定价 8 折优惠，利润为 50% 。合作店面可按照店面的 具体位置和消费能力在价格上进 行 15% 左右的浮动调整。   月纯利  9 000 元 － 1700 元   = 7300 元  月毛利减除月经营费用   资金回收 周期  3 个月左右   利润  年收益  按照旺季为 10 个月计算 7300 元 *8=73000 元   备注  综上利润仅供参考，有意向合作者可申报自己具体店面位置、店面具体布局，由公司运营部同事帮助您合理分 析是否可以合作公司专卖店。对于符合公司要求的店面，如果进店率和成交率不达标的，要及时和售后运营部 反应，进行二次培训  

招商问答：

[image: image4.emf]加盟流程图     ①  加盟 意向 者向公司提出申请，填写《连锁加盟申请表》。   ②  加盟 意向 者向公司提供相应的资质证明：加盟者的身份证、经营场地的房产证或房屋租 赁合同等。   ③  公司对加盟 意向 者 提请 的《连锁加盟申请表》进行初审。   ④  符合 北京汉唐鞋业有限公司 加盟要求的，双方签订加盟合同。              


1、 加盟梦回唐朝品牌会涉及到哪些费用？有没有加盟费或者押金？前期的主要投资包括哪些？
答：无加盟费，无押金，仅收5000元品牌保证金，店面转让或者转让后退还5000元保证金。公司要求做到形象统一，产品统一，价格统一。前期主要投资包括房租，装修，首次进货。大概在8万到15万左右。
2、 申请加盟梦回唐朝品牌需要什么条件？
答： 一是在客流量大的商场，超市，步行街，商业街，人口密集的大型社区街道旁租赁一个20到100平方的门店，二是按公司要求进行统一装修，三是到北京总部进行布鞋专卖店经营管理培训，四是准备必要的投资资金及流动资金。
3、 在加盟后，公司会提供哪些帮助？
答：一是店面选址指导，二是公司帮助设计店面形象，公司统一装修，上门安装货柜，三是免费为各加盟店培训店长店员，四是帮助首批配货，选货，五是派驻督导上门服务给予专卖店开业支持，配备部分特价鞋，协助做好开业策划，六是给予专卖店配备专业客服，做好后期补货，调换货事宜，七是每个季节组织好订货会，为专卖店，一年四季的产品提前做好储备。
4、 加盟梦回唐朝品牌的流程是什么？（或怎样加盟梦回唐朝？）
答： 一是申报开店具体地址，公司核实此地有没有专卖店，如果有店该顾客只能另行择地开店，如果没有可以进行下一步。二是公司确定开店地址的客流量，客流结构，购买布鞋的意向，以及人均收入水平判断此地是不适合开设专卖店。三是加盟商确定有充足的资金开店。四是到公司总部考察签订合同。
5、 商圈保护政策是什么？
答：一，二线城市或人口超过40万的城市以店为圆心，半径2公里内。县城或乡镇只开设一家。
6、 有什么广告支持？
答：每年度公司都会在各个电视台，做(招商)广告宣传，推广品牌，每年度，在百度，搜狐，谷歌等门户网站做品牌推广。
7、 做梦回唐朝品牌的加盟商，首期投资，需要多少钱？
答：除去房租，装修费2到3万，货款3到5万，总投入在5到8万。
8、 梦回唐朝品牌首批进货有限制或要求吗？
答：首批进货没有限制，公司配货师会按照您的店面面积的大小，店面位置客流量的多少，货柜的组数，以及您的资金情况等给予配送首批货品。
9、 合同期一般多长时间？
答： 合同期一年，合同一年一签，到期免费续签。后续不再收任何费用。
10、公司是否提供装修？（签订加盟合同后总部是否提供统一的装修方案？）
答： 公司有标准的装修方案，按照每个店的具体情况首先做3D效果图，然后报价，然后施工装修。店面吊顶，铺地面，隔断，门头，由加盟商自己施工，吸塑发光字加盟商在当地广告公司自行制作，费用由加盟商自己承担。
11、进货时是自己挑选还是贵公司配货呢？
答：首次拿货，加盟商如果没有经验，统一由公司配送，公司将按照具体时节，地理位置，消费喜好，开业活动策划等因素统一配送，并对加盟商一对一做系统选货，补货培训；首次拿货，如果加盟商有销售老北京布鞋的经验可以自行选择。第二次补货起由加盟商自行挑选，公司负责该区域的业务经理电话指导。
12、加盟后每月的进货有规定吗？
答：加盟商连续三个月不进货，需要提出书面申请，说明原因，否则合同将解除。
13、总部给全国各地加盟店的进价是一样的吗？
答：我们施行全国统一供货价，每双鞋至少50%利润，公司会对终端价给予合理的建议零售价格，按照当地的实际情况加盟商可以以有15%——20%的上下浮动。

 14、人员培训需要多长时间？费用呢?
答：签约后人员培训需要1到3天，食宿由公司承担。
15、公司培训主要有哪些内容？
答：一是梦回唐朝老北京布鞋的企业文化，运作理念，公司的过去，现状和未来。二是专卖店运营的运营管理体系。三是梦回唐朝老北京布鞋的分类，每款鞋的帮材，底料，卖点。四是如何有效提升专卖店业绩的四个方法。
16、合同到期后，如果续约还需要再交费用吗？
答： 免费续签。
招商项目

[image: image5.emf]全新整店输出配送标准（ 标准 店）        旗舰店店内货品配备：首批铺货货款 40000 元，所有产品均由加盟商根据当 地实际情况自主选择。   一、营业面积要求： 18 -- 45 ㎡   二、 旗舰店形象物品配备（根据店面大小及结构选配）：   （一） 店内陈列形象物品： A 、专用高档鞋柜及形象背景陈列设备； B 、专用高档 专用中岛架； C 、标准专用收银台（开票台）； D 、专用高档试鞋凳； E 、专用高档 试鞋镜； F 、促销花车 ；   （二） 旗舰店门头形象物品：门头吸塑发光字一套 ；   （三）店内经营物品组合（赠送）： 1 个开业大礼包 ；   （四）开业督导：公司将在开业前派驻专业的开 业督导对店面的装修、货品陈列 等进行指导和协助，帮助完成开业的整套流程 ；   （五）驻店装修：公司在开业前派驻专业的装修人员对货柜和门头形象字等进行 上门安装，免除加盟商的装修之忧。   ☆ 以上按实际需要物品及数量收取相应成本费用。   ☆ 以上为全新整店输出（ 标准 店）首次投资，同时取得该授权区域独家经营权   。           全新整店输出标准配备（标准店）   货品部分  首批铺货货款 40000 元，所有产品   均由加盟商根据当地实际情况自主选择     1  男女鞋托 200 个   2  开业海报 2 张   3  培训手册 1 套   4  会员卡 50 张   5  精美台历 2 本   6  形象光盘 1 张   7  宣传海报 1 张   1  专用高档鞋柜及 ( 以米为单 位按实际需求 )   8  开业吊旗 30 张   2  形象背景陈列设备 ( 以米为 单位按实际需求 )   9  梦回唐朝气球 100 个   3  标准专用收银台（开票台） 1 个   10  专卖店胸卡 3 个   4  专用高档中岛架 2 个   11  授权证牌一套   5  专用高档试鞋凳 1 个   12  销售三联单 5 本               整     店    输     出      配     送   标     准   配     置       标          准          店          内          陈          列          配          备  6  专用高档试鞋镜 2 个                          开     业     物     品     赠     送  13  梦回唐朝标志笔 5 支  



 EMBED Word.Document.8 \s [image: image6.emf]全新整店输出配送标准（ 旗舰 店）        旗舰店店内货品配备：首批铺货货款 60000 -- 80000 元，所有产品均由加盟商 根据当地实际情况自主选择。   一、营业面积要求： 45 -- 80 ㎡   二、 旗舰店形象物品配备（根据店面大小及结构选配）：   （一） 店内陈列形象物品： A 、专用高档鞋柜及形象背景陈列设备； B 、专用高档 专用中岛架； C 、标准专用收银台（开票台）； D 、专用高档试鞋凳； E 、专用高档 试鞋镜； F 、促销花车 ；   （二） 旗舰店门头形象物品：门头吸塑发光字一套 ；   （三）店内经营物品组合（赠送）： 1 个开业大礼包 ；   （四）开业督导：公司将在开业 前派驻专业的开业督导对店面的装修、货品陈列 等进行指导和协助，帮助完成开业的整套流程 ；   （五）驻店装修：公司在开业前派驻专业的装修人员对货柜和门头形象字等进行 上门安装，免除加盟商的装修之忧。   ☆ 以上按实际需要物品及数量收取相应成本费用。   ☆ 以上为全新整店输出（ 旗舰 店）首次投资，同时取得该授权区域独家经营权   。           全新整店输出标准配备（ 旗舰 店）   货品部分  首批铺货货款 60000 -- 80000 元，所有产品   均由加盟商根据当地实际情况自主 选择     1  男女鞋托 3 00 个   2  开业海报 4 张   3  培训手册 1 套   4  会员卡 60 张   5  精美台历 2 本   6  形象光盘 1 张   7  宣传海报 1 张   1  专用高档鞋柜及 ( 以米为单 位按实际需求 )   8  开业吊旗 50 张   2  形象背景陈列设备 ( 以米为 单位按实际需求 )   9  梦回唐朝气球 200 个   3  标准专用收银台（开票台） 1 个   10  专卖店胸卡 5 个   4  专用高档中岛架 2 个   11  授权证牌一套   5  专用高档试鞋凳 1 个   12  销售三联单 10 本               整     店    输     出      配     送   标     准   配     置       标          准          店          内          陈          列          配          备  6  专用高档试鞋镜 2 个                          开     业     物     品     赠     送  13  梦回唐朝标志笔 10 支  


[image: image7.emf]区域代理权   /   Regional agency       为服务有志于与“梦回唐朝”建立大规模合作的投资意向者，北京汉唐鞋业有限公司特制订区域代理政策。具体问题请致电或到公司面谈。       代理商资格要求  1 、 具备一定的可用资金实力   2 、 在当地具有较广的人脉关系   3 、 具备一定的领导和管理能力   4 、 深刻理解公司总部设立区域代理的目的和意义   5 、立志创业，并且至少具备 3 - 5 年的长远规划   代理商管理规定  按照《北京汉唐鞋业有限公司区域代理合同》规定执行   代理权益  1 、 代理商享有收取下级代理费的权益   ；             2 、代理 商享有收取合同履约金的权益；   3 、 代理商享有销售返点的权益；                    4 、代理商享有获得市场拓展奖金的权益；   5 、代理商享有最佳商圈开店的权益；                6 、代理商享有代理区域管理的权益。    


