招商电话话术-
xx先生/小姐，您好!我在网上看到您公司是做高档礼品产品的，想跟咨询几个问题，您看是否方便呢？问题一您公司主要操做什么产品，问题二目前礼品市场的供求关系怎么样？问题三主要客户群体是那些?



　　介绍自己，我是广州德稻品牌管理有限公司的招商人员，目前我们公司运营一个高端大米项目---天下稻王碱地米，前期招商工作正在开展中。耽误您两分钟介绍一下这个项目 （人家如果没空或是其他原因不详听就换个方式要一下邮箱发资料给他看一下人家愿意听就将详细一点最后也还是要邮箱发招商ppt给他看为下一次电话邀约埋下伏笔。） 项目介绍；



　　天下稻王碱地米致力于打造中国高端碱地米品牌，倡导碱性养生文化，引领21世纪绿色养生新潮流。天下稻王碱地米是目前为题通过国家检测认证的碱地米，并通过国际SGS权威认证被评为国家特级无公害食品.，经农科院检测，其营养价值是普通大米的4-6倍。天下稻王产自于世界三大寒地黑土分布地之一黑龙江省，无比稀缺的自然资源造就了天然的品质和稀少的量产，每一粒稻谷都堪比黄。（项目优势尽量简洁，用一两句话概括就行了，项目详细情况发邮件，说多了人家也不会停也记不住。）



　　介绍完项目后询问一下客户对我们项目是否感兴趣，感兴趣接着聊告诉他我们在近期会有一场招商会，看他是否有时间来参加（具体时间安排在下次电话沟通中再说，也为下次电话约场买下伏笔）；如果人家不感兴趣，可以询问一下人家是对项目本身不感兴趣还是说没有这方面的需求还是不是他负责的（如不是他负责那就找他要一下相关负责人的联系方式或是要到姓名自己通过网络搜寻该公司电话寻找该负责人）也可以要邮箱发相关文件了解，以备后时只需。



　　话术二开场；



　　1、您好请问您是xx先生/小姐吗？请问您现在方便接电话吗？我是天下稻王高端大米项目的工作人员/招商人员，了解到您公司是做高端礼品产品的，我们也是为高端礼品市场提供服务的企业。；



　　2、 电话接通后 ：喂，xx先生/小姐吗？我是的广州德稻品牌管理有限公司XX，请问现在接电方便吗？.


　　如果对方回答：我很忙，没时间.。



　　客服经理说：对不起，打搅您了，不知您什么时间有空，我占用您两分钟时间，我们公司新推出一个高端大米碱地米;天下稻王的项目，致力于打造中国高端碱地米品牌，投资回报率非常高（零风险，低门槛，高回报），我们公司会在近期开展招商大会，今天特意邀请您过来参加我们公司的招商大会以便更进一步的了解我们的项目。您是否有兴趣过来参加呢？（要邮箱发资料给客户看）如果客户实在再推辞，那就不打搅您了，并约定下次打电话的时间。



　　2， 电话接通后 ：喂，xx先生/小姐吗？我是的广州德稻品牌管理有限公司XX，请问现在接电方便吗？对方回答：有啊，不知道有什么事呢？



　　A：答；是这样的，我们公司在在近期会有一个招商会，不知道您这边是否有时间参加呢？. 李先生：招商会？是关于什么的？



　　答回答：是我们天下稻王高端碱地大米的招商说明会，天下稻王致力于打造中国高端碱地米品牌，开创碱性养生时代的新趋势，这是一个比较新的项目，高端碱地大米目前还处于刚刚起步阶段，但我们相信以后的市场前景非常好！



　　某先生：哦，是这样，碱地米我确实还没有听说过。



　　答：是啊 感兴趣的话，李先生可以登录一下我们的网站做以详细了解，我们现在面向全国招商发展我们的代理商，感兴趣的话，我们近期会有一场招商会，您可以过来参加详细了解一下，对了，李先生，您的邮箱能告诉我一下吗？我把我们公司的资料以及最新的产品说明书发给您好吗？



　　某先生：好的，我的邮箱是xxxx



　　答：好的，我待会发给您，你看后有任何问题都可以随时与我联系，我的电话是####，手机是xxxxxxx，同时下次跟您联系，好吗？



　　某先生：好的



　　答：好的，那我们下次再联系，祝您生活愉快，再见。
