招商电话营销话术-
1 、你好XX姐，我是深圳圣丽雅健康管理有限公司的XX，XX姐，对我们圣丽雅全新升级有机祛斑、防斑技术. 技术交流见证会（发布会、全国会、推广会）有关注吗？有没有上网站去了解我们公司呢？



　　XX姐，见意你一定要抽个时间过来了解行业里面最新的推出震憾的营利模式与财富盛会！看我们是如何走在美容行业的最前端，我们不做忽悠只做实事，解决顾客问题才是根本！创造价值才是王道！



　　我们公司的理念三点：



　　第一， 跟我们圣丽雅携手的一定是走在行业的最前端，因为我们是走在最前沿；



　　第二， 跟我们合作的客户，客户一定是心甘情愿掏钱，因为我们能帮客户解决问题；



　　第三， 跟我们合作的客户一定是放心，因为我们拼的不是聪明，拼的是实在，做实事的。 公司之重磅推出全新升级有机祛斑、防斑技术. 技术交流见证会，是因为我们公司是与发育生物学研究所、海南医学院、四川师范大学生物学院、南京农业大学四大学院合作的。



　　公司之所以重磅推出，因为只有我们公司才有，因为我们圣丽雅要么不做，要做就做别人没有做到的，要走就要走到行业内的最前端。



　　跟我们合作的客户不赚钱是不可能，因为我们有解决顾客问题的能力，做实事的！所以姐你还在犹豫、徘徊什么呢？不如赶紧行动起来！



　　一、 打电话中，客户有可能提出的问题：



　　1、客户问：你们这个斑怎么祛？



　　我们圣丽雅全新升级有机祛斑、防斑技术. 是技术与产品的完美结合，通过有机祛斑，无痛操作，真正做到一次性祛除真皮斑，安全、健康、无依赖不反弹！



　　至于到底是怎么祛除的，是一种需要专业老帅操作的技术，在电话里一时半会儿也说不清楚。我今天给你打电话主要是想告诉你：圣丽雅全新升级有机祛斑、防斑技术.在深圳有一个面向全国的技术交流见证会（发布会、全国会、推广会）。



　　因为在我们的会上，我们安排了现场操作技术这一环节。你来到我们的现场交流会之后，我们会让你亲眼见证到、看到、全面地了解到我们的具体技术，同时也可以向我们公司的专业老师或技术总监老师现场咨询与交流。



　　2、客户问：你们这个斑怎么防？



　　我们圣丽雅全新升级有机祛斑、防斑技术.是通过先清、修、防同时抗衰老，至于怎么做到清、修、防？我们是先清是（清除皮肤的污渍、脏东西；排出铅、汞）；修是（修复受损、敏感肌肤、重组健康肌肤）；防是（提前预防、避免以及还原健康水嫩肌肤）。



　　至于到底是怎么防斑的，是一种需要专业老帅操作的技术，在电话里一时半会儿也说不清楚。我今天给你打电话主要是想告诉你：圣丽雅全新升级有机祛斑、防斑技术.在深圳有一个面向全国的技术交流见证会（发布会、全国会、推广会）。



　　你来到我们的现场交流会之后，我们会让你亲眼见证到、看到、全面地了解到我们的具体技术，同时也可以向我们公司的专业老师或技术总监老师现场咨询与交流。



　　3、客户说有点远？



　　XX姐，你是来引进项目与技术的，更能让你见证到、看到！如果能创造财富、学到技术、提升自己，你觉得还会有距离吗？关键在于你有没有想走这这个行业最前端的想法，想不想赚到行业的第一桶金。
