· 您好，我是北京银色森林公司的，我们是专门为大型美容连锁机构做培训的
· 老板：你有什么事吗？

· 是这样的，我们10月份在这边有场专门针对美容院老板的培训会，因为听说朋友说您是这边最好的美容院所以特意过来邀请您。我们5年来一直在为北京和全国500多家的美容院做培训课程和服务，而且都是收费的，一个人3天的课程4800元。

· 老板：还收费啊？

· 呵呵，在北京您自己报名是收费的，这次在这边的培训是不收费的，不过我们是有名额限制的，每个地区2名。因为您的店做的很好，我特意过来的

· 老板：你们都培训什么？

· 银色森林经营有五年的时间了，全国已经有超过五百家加盟店在使用银色森林的产品和培训，五年来我们为各种类型的美容院带来惊喜，我们用我们的专业帮助店家解决实际的问题，客人的流失、美容师的流失、店内的业绩下滑、这是店家现在最头疼的问题，不知道姐是不是也被这些问题困扰着。这次我们的课程就是有关这些方面的
老板：那你说说你们是怎么办到的？

姐，经营了这么久的店，您是不是觉得客人现在都非常理智，那是因为客人接受的教育远远的比我们多而且高，不能真正的找到他们的需求、不能有理、有节的去引导客人的意识，不能真正的解决问题，所以造成高档客人的流失。银色森林的专业医学为本、美容为用的理念，通过皮肤检测、问题性肌肤的成因，非常科学的、详细的、准确的找到客人的皮肤的问题，并按照一客一方案的原则为客人量身订做适合她的皮肤护理方案，从而真正的改变客人的皮肤状态，达到客人满意的效果。因为效果才是客人真正想要的结果，也是客人留下来的理由之一。顾客之所以来美容院来消费就是来解决问题的，就像人生病了有两种选择，一是自己知道是什么病直接去药店买药吃，一是去看医生，因为她不知道是什么病该吃什么药，所以去看医生，顾客来美容院就像是看医生一个道理，美容院的产品价格相对于日化的产品要高些，顾客为什么还要来我们美容院花更多的钱呢？因为我们不是简单的卖货，而是能够给顾客提供更多更专业的服务和更有效的产品，我们能够解决顾客的皮肤问题。如果我们不够专业，美容院肯定会遇到困境的，您认同吗？

老板:你这个说的对，可是每个公司都这么说结果还是一样，没有帮到我们什么

姐说的很对，课程我们都听了很多，听的时候觉得非常好，可是对我们根本就不实用，我们银色森林是真正以店能实际运用为唯一目标的，全国已有500多家高档美容院的成功实践，银色森林是靠产品效果说话，它的效果可以用皮肤测试仪观察到，等于美容院给顾客的安装了一双眼睛，任何美容院不愿意为顾客负责任，而银色森林却做到主动为顾客负责任。这台皮肤测试仪可以把我们的皮肤放大50倍，可以看到表皮和皮肤的深层，可以直接观察我们的皮肤是否健康，当我们的客人使用银色森林后可以每次回测皮肤，效果一幕了然，使客人对我们更加信赖。
银色森林是医学为本、美容为用的科学理念对美容师进行培训。美容师是我们的发动机，只有他们的专业素质和技能得到提高，那么我们美容院才能真正的良性运转起来，才能使我们的美容院得到想要的结果，银色森林是一个美容培训机构，我们有着健全的培训体系和强大而优秀的师资力量，针对美容师、店长、老板我们都有系统的培训科目，在不同层面给予您辅导与支持，使您的美容院得到全方位的提升。
让您得到最大的利润空间。银色森林的高保养产品可以和任何国际品牌竞争，我们拥有的专业和皮肤检测系统、洗剂测试系统可以有效的引导客户将化妆品柜台的消费转至到美容院购买，是客户的短暂的感性消费变成长期的理性消费！帮您增加客单词消费率，有效增加业绩。姐您说这些能实际操作吗？

老板：还行吧！

我相信您一定也觉得这样的课程很值得听对吗？

老板：是的

 那我就给您确定一个名额了，到时您一定过去。
老板;我没时间去，店里走不开！
姐是这样的，刚才我们聊到了美容院的一些困惑，咱们的店也是遇到的，我们这次是专门针对这些问题开的课程，而以前都是地点在北京而且还是收费的，这次是在您家门口，这么近，这么好的机会您虽然牺牲的是2天的时间，换回的却是不可估量的回报、而且1年才一次， 机会难得不能错过！我相信您肯定也特别想解决这些问题的，所以您要有实际行动的哦。去多学习点知识总是好的。总以为走不开，其实走开两天回来后你会发现更有激情的。
     不想去！
去参加会议不是目的，目的是能学到帮助咱们店的实用知识，现在很多有远见的老板都自己掏钱去学习为什么啊，因为顾客已经越来越专业了，我们不学习怎么能给顾客提供更专业的服务，怎么能说服顾客在店里消费呢，你不只是去参会，更主要的是去寻找赚钱的方法和机会， 我看您也是非常有事业心的人， 您开店肯定是希望店越做越大，越做越好，这样不学习是不行的,您觉得我说的对吗？
老板：对

姐那就给您定一个名额了，因为是3天的课程我们需要提前给您订好房间，您需要交200元的押金，这个押金您到会场报到后立即退还给您。

还要交钱啊，不交行不行?

姐姐这个钱只是押金，去报到的时候就退还给您的，没有收您一分钱的，您交这个钱就是预定一个学习名额和住宿房间，因为名额有限我们要确保邀请的客人都能到，不然名额就浪费了，您说是吗？
B场景（没有直接见到老板）

您好，我是北京银色森林公司的，我们是做美容院培训的，找一下咱们老板

老板不在

这样啊，太可惜了，我们在这边有场针对美容院老板的培训课程，听朋友说咱们家是在当地做的最好的，所特意过来送邀请函的，我们系统的课程都是收费的4800元一位。

你们还收费老板在也不去

呵呵，这可不一定哦，和您开玩笑呢，我们每个地方有2个免费的名额，咱们做的好，所以才有权利拿到的

老板一会过来吗

我不知道，不一定过来

这个名额真的特别珍贵的，我必须见到老板和老板当面说下，要不就错过这次机会了，而且我们每年只有一次这样的机会哦，

下次还不知道什么时候呢

帮我联系下，看她过来吗？

有的会联系，有的不联系

联系老板过来的按照A方案谈

不联系不过来的，要老板的手机号码，有手机号码出店就打电话，不给老板电话的要店内电话，然后再打电话预约老板
