淑秀堂电话招商话术

	您好：我是西安秀姿公司，秀丽的秀，姿彩的姿。

	你秀姿忙吗？

	我们公司就最新的女性盆腔系统修复项目——淑秀唐进行市场宣传和市场调查，给你简单介绍一下？

	请问XX老师您的店里有做女性生殖项目吗？

	有
	没有

	请问这个产品需要内置吗？
	

	需要
	不需要

	效果怎么样？
	

	好！
	一般

	老师是这样的：就美容院的目前状况来说：女性生殖及盆腔保养是发展盈利的一个亮点，您有没有考虑引进一个专业女性生殖项目那？

	有
	没有

	老师给您简单介绍下我们公司一直推出的生殖抗衰项目——淑秀唐

	它与传统的妇科项目有6个与不同

	1.不内置，不口服，不扎针。

	传统的生殖项目多为内置，容易造成以下情况：

	A,见效快，但易反复

	B.易破坏女性内部环境PH值

	C.接触女性私密部位，顾客心理感觉尴尬，推广难度大

	D．口服类产品顾客担心会有副作用，在终端店面的销售很难突破

	淑秀唐项目避免了传统项目的不足，达到安全私密高效。

	2.不接触女性私密部位，效果单次见效：

	利用高科技仪器只需在女性的腹部，臀部进行操作即可，当次让顾客感觉到明显的效果，3分钟缩阴，5分钟解决痛经，当次做完就会排出异物，效果看得到，专门针对女性常见的各种月经不调，妇科炎症，子宫肌瘤，宫颈糜烂，性冷淡及更年期提前等症状。

	3.操作简单，无手法，美容师一学就会，可复制性强

	4．最重要的一点是店面启动快，销售无障碍：

	店面启动主要采用团队复制100分，保姆式托管的模式，主要解决终端店面邀约难，销售难的问题，达到全面推广，深度挖掘，达到单店最低业绩10万以上，（举案例：像我们市场启动的有些店面短短5天时间销售业绩达22万多）

	5．我们独特的诊断技术，解决顾客尴尬不信任不接受的问题，让销售自然达成。

	我们通过腹诊，面诊，以及仪器的瞬间诊断即可达成销售。

	6.市场空间大，盈利无限。

	女性由于特殊的生理结构95%以上都有不同类型的生殖问题，俗话说：十个女人，9个衰，8个毒，7个松，6个干，5个淡，4个斑，3个胖，2个瘤，1个癌.尤其是成年女性，小到月经不调，大到肌瘤囊肿等导致的女性过早衰老，现在美容院的发展标准是：顾客有问题，就会有需求，顾客有需求，就会有市场，淑秀唐是妇女协会指定的，专业，安全，特色的，高效保健品牌。市场前景非常可观。

	女性这类问题越来越多，当我们不能满足顾客需求时，顾客一旦流失，我们损伤就不是一点点。

	我们公司针对淑秀唐女性盆腔修复项目采取先体验了解项目产品，让老板自己先感受项目的神奇效果，同事考察公司，满意再谈合作！

	效果怎么样？

	  首先淑秀唐生殖抗衰项目是目前女性生殖类项目中最安全，最有效，最能满足女性消费需求的项目，是通过：

	1．采用最先进的专业医用仪器，通过每秒600万次达到透皮吸收，将特有的纳米纯中药成分在瞬间内渗透至相应部位，并强化吸收，达到单次见效。

	2.通过在女性腹部，臀部操作，避开女性私密部位，不内置，不口服，达到100%安全，避免了传统妇科项目的不足，100%满足女性消费需求。

	宫颈糜烂2度3度，子宫肌瘤等能做好吗？

	可以的，像你这样的顾客我们接触的很多，此类顾客是由于很多种原因造成，像这种比较严重的生殖问题，我们有很多的案例，顾客在通过专用仪器操作时在她相应的部位会有非常明显的感觉，当次做完后很多人会有部分毒素排出，手脚腹部都会微微发热，我们老师会根据顾客体质状况，严重程度的不同，给顾客设定不同疗程即可，这样的顾客做完后会给我们带来很多的新顾客。

	价格怎么样？

	我们有4大系列，也就是7个套盒，内部价格从1980，2680,2980，价位不等，适合顾客消费需求，包装复古大气。

	  现在有那些店面在做，给我电话了解一下。

	老师：我们公司提倡的就是先体验，考察，满意了再合作，你通过电话还是看不见摸不着，我建议您还是先来公司考察体验，到时我们市场部会安排您去店考察。

	最近每天有很多店过来咨询考察，体验，您看您计划什么时间过来考察，我来给您安排时间。

	好的，我过几天
	我最近比较忙，有时间再去。

	好的，XX老师和您再确认一下您的联系方式，我一会把公司的地址既乘坐路线发到您的手机上，来公司的时候打上面的电话就可以了，祝您生意兴隆。


